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F A C U L T A D  D E  J U R I S P R U D E N C I A  Y  C I E N C I A S  

S O C I A L E S  “ D R .  I S I D R O  M E N É N D E Z ”  

 
P l a n  d e  e s t u d i o s  d e  l a  L i c e n c i a t u r a  e n  

C i e n c i a s  J u r í d i c a s .  

Nombre de la Asignatura: Derecho Mercantil 3 

 

a) Generalidades 

 

Número de Orden: 42 Código: DME-3 Duración del Ciclo en Semanas:  

16 Semanas 

Pre- Requisito (s): 

DME-2 
Ciclo Académico: 

Noveno Ciclo 

Duración/Hora Clase: 

50 Minutos 

Área: 

Profesión  

Número/Hora Clase por Ciclo:  

64 Horas 

U. V.: 3 

Horas Teóricas/Semanales: 3 

Horas Prácticas/Semanales: 1 

 
b) Descripción de la Asignatura: 

 

El contenido de esta materia se refiere a las obligaciones y contratos mercantiles y otras 

instituciones mercantiles afines, tomando en consideración el conocimiento previo que sobre 

dichas materias establece el Derecho Civil. 

 

 

c) Objetivos de la Asignatura: 

 

Objetivos Cognitivos (conocer): 

 

Conocer y comprender la naturaleza propia y características de las obligaciones y contratos 

mercantiles afines, tomando en consideración el conocimiento previo que sobre dichas materias 

establece el Derecho Civil. 

 

Diferenciar las características propias de las obligaciones mercantiles, para lograr captar las 

semejanzas y diferencias entre ambas 

 

Objetivos Procedimentales (saber hacer): 

 

Diseñar un estudio preliminar de algunas instituciones comunes al campo contractual mercantil y 

el conocimiento de los principales contratos regulados por el Código de Comercio. 
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Objetivos Actitudinales (ser): 

 

d) Contenidos:  

 

 

Unidad I:  Las obligaciones mercantiles 

 

1. Obligaciones Mercantiles 

 Naturaleza y Características 

 Incumplimientos 

 Delegación Jurídica 

 Extensión 

 

2. Actos Unilaterales 

 La oferta Mercantil 

 Efectos 

 

3. Contratos 

 Generalidades 

 Clasificación Especial 

 Representación, Formas 

 Conflicto de Intereses  

       

Unidad II: Aspectos generales de los contratos mercantiles 

 

1. Descripción de la Caducidad Mercantil 

 Concepto 

 Diferencias 

 Requisitos 

 

2. Prueba de las obligaciones mercantiles 

 Concepto 

 Medios Probatorios 

 Caso especial de los Registros Contables 

 

3. Arbitraje Comercial 

 Concepto 

 Regulación sustantiva y procesal 

 

4. Compraventa mercantil 

 Concepto 
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 Diferencias y semejanzas con la compraventa civil 

 Características 

 Elementos  

 

5. Contrato Estimatorio 

 Concepto 

 Características 

 

6. Contrato de Suministro 

 Concepto 

 Características   

 

Unidad III:   Estudio de los demás contratos mercantiles 
 

1. Contrato de Comisión 

 Concepto 

 Características 

 Elementos 

 

2. Contrato de Mandato 

 Concepto 

 Características  

 Elementos 

3. Contrato de Depósito 

 Concepto 

 Clasificación 

 Características 

 Elementos 

 Reglas Generales 

 Contenido de la Póliza General y sus Anexos 

 Información 

 Indemnización 

 Prescripción 

 Seguro de personas 

 Seguro de Daños. Caso especial del seguro contra incendio 

 

4. Nuevos contratos mercantiles 

 Contrato de Leasing 

 Contrato de Factoring 

 Contrato de Franchising 

 Contrato de Joint Venture 
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e) Estrategia Metodológica: 

 

Porcentaje de Formación Parte Teórica 75% 

- Clase Magistral 

- Control de Lectura 

 

Porcentaje de Formación Parte Práctica 25% 

- Trabajo en Grupo 

- Práctica y discusión de casos   

 

 

 

f)  Bibliografía:   

 Nombre de la 

Obra 
Autor Casa editora País 

Año de 

edición 

Número de 

ejemplares en 

biblioteca 

Derecho 

Mercantil 

De Pino 

Varo, Rafael 
Porrua, S.A México 1985 

4 

Derecho 

Mercantil 

Español 

Bangle, 

Rubio, Emilio 
Bosch España 1980 

5 

Introducción 

al Estudio del 

Derecho 

Mercantil 

Lara Velado 

Roberto 

Universidad 

de El 

Salvador 

El Salvador 1975 

4 

 


